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EDITORIAL

El coste de los insumos

El coste de los insumos sigue siendo un auténtico quebradero

de cabeza para el sector agrario, que observa cémo no solo no

se estabilizan los precios de los suministros, sino que contintian

creciendo. Segun datos de la organizacién agraria ASAJA, los fer-

tilizantes han aumentado su coste en el Gltimo afo hasta en un

300%, la energia eléctrica un 270% vy el gasdéleo agricola mas de un

70%. El agua, los plasticos o la propia maquinaria agricola también se
han encarecido.

En el caso concreto del cereal, a ello ademas hay que sumarle el aumento del
precio de las semillas, consecuencia del incremento de los insumos, y que esta
llevando consigo unas cotizaciones cerealisticas al alza.

Con unos precios en origen que apenas han variado en las dos uUltimas déca-
das, frente a las incesantes subidas de los costes de produccion, los agricul-
tores vienen alertando en las Ultimas semanas de que la situacién es insoste-
nible en el tiempo ante la falta de rentabilidad de sus explotaciones y piden
soluciones a las administraciones. Medidas financieras y fiscales para un sec-
tor, el agrario, clave en la economia de nuestro pais y que pone al servicio del
resto de la sociedad toda su dedicacién y buen hacer.

Ejemplo de ello es su apuesta por la mejora continua de su parque de maqui-
naria agricola, cada dia mas orientada a facilitar el trabajo diario del agricul-
tor y mejorar la rentabilidad final de su explotacion. Nos centramos en este
numero de ECA AGRI en las sembradoras y en las abonadoras y su papel en
la agricultura 4.0. Digitalizacién y conectividad son las dos palabras clave en
esta nueva agricultura, en la que podemos programar desde nuestro smar-
tphone la dosis de siembra y el abonado, o controlar el consumo de combus-
tible y los rendimientos de nuestros cultivos. Todo un mundo de posibilidades
que no es el futuro; ya es el presente.

La tecnologia digital ha llegado para quedarse
en la agricultura actual.

Gissele Falcén Haro. Directora
@FalconGissele
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ACTUALIDAD

La cosecha de cereales superara en
Espana los 24 millones de toneladas

El sector de Cereales de Cooperativas Agro-alimentarias de Espana realizo recientemente la tercera
estimacién de cosecha que alcanzara los 24,08 millones de toneladas, un 4,02% por encima de la
media de las ultimas cuatro campanas. Estos datos garantizan una gran oferta, muy necesaria parala
importante cadena de valor del cereal en Espana.

Segln la aproximacién al ba-
lance de cereales realizado por las
cooperativas, en Espafia se consu-
men casi 37 millones de toneladas
de cereales, de los cuales casi 26
millones son para pienso. El déficit
entre produccién y consumo hace
que el papel de las cooperativas
en la comercializacién sea funda-

mental. Muestra de ello es que en
esta campafia de comercializacién
la oferta de nuestras cooperativas
estd solventando el grave problema
de abastecimiento, garantizando un
suministro continuo de cereales a la
industria de transformacién y la me-
jor rentabilidad para las produccio-
nes de sus socias y agricultores.

La investigacion, la mejora ge-
nética, las nuevas variedades y un
incremento importante de semilla
certificada, han mejorado los rendi-
mientos y no tener tanta dependen-
cia de abastecimiento, que supone
un mayor coste y es menos sosteni-
ble, aspectos contrarios a la estrate-
gia verde de la PAC.

Menos produccion de arroz en
Valencia y el resto de Espana

La Asociacion Valenciana de
Agricultores (AVA-ASAJA)
estima que la produccién
autondémica de arroz
experimentara un descenso
del 10% -situandose en torno
alas 110.000 toneladas-
debido a la multiplicacién

sin precedentes de las malas
hierbas, las cuales compiten
con las plantas de arroz por la
luzy los nutrientes.

Otras causas que explican la mer-
ma de cosecha son los ataques de
fauna salvaje (los flamencos se unen
a las especies de avifauna que ya ve-
nian causando dafios en el arrozal) y
las enfermedades endémicas como
el hongo pyricularia oryzae, siendo la
variedad Bomba la mas afectada.

La organizacién agraria achaca la
presencia récord de malas hierbas,
especialmente el ‘serreig’ (Echino-
chloa), a la supresion de materias
activas fitosanitarias y a la imposibi-
lidad de emplear los herbicidas alter-
nativos autorizados por las condicio-
nes particulares de los dos parques
naturales valencianos, donde se
inundan los campos por decantacion
a diferencia de otras regiones pro-
ductoras.

Menos cosecha en Espaia

AVA-ASAJA también prevé una
sensible disminuciéon de cosecha de
arroz a nivel nacional a causa de la
sequia en Andalucia y Extremadura
y a las intensas lluvias en el Delta
del Ebro (Cataluia). Por ello, la aso-
ciacion espera que “los precios en

origen deberian experimentar una
tendencia al alza acorde a la menor
oferta autonémica y nacional”.

En este sentido, consideran que
“los arroceros vamos a sufrir una
caida muy dura de nuestra renta-
bilidad, tanto por el incremento de
los costes de produccién, que en
algunos casos van a doblarse o tri-
plicarse en mano de obra, como por
la merma de producciéon cosecha-
da. En los préximos afnos, ademas,
la reforma de la PAC aplicard un
hachazo a las ayudas al arroz, unas
ayudas absolutamente necesarias
para equilibrar las cuentas porque
solo con los precios que recibimos
el cultivo no seria rentable. En este
sentido, o suben los precios a pie
de campo o veremos en pocos anos
muchos arrozales sin cultivar”.



Justo Sampayo, huevo
presidente de Ansemat

La Asamblea General de la Asociacion Nacional de Maquinaria

Agropecuaria, Forestal y de Espacios Verdes (Ansemat), ha
nombrado a Justo Sampayo, gerente de Antonio Carraro
Ibérica, como presidente por un periodo de cuatro anos
conforme alo estipulado en los estatutos de la asociacion.

AcTUuaLIDAD IEGEGB

Justo Sampayo, Director general de
Antonio Carraro Ibérica y nuevo presidente

de ANSEMAT e Ignacio Ruiz Abad,
Secretario general de Ansemat.

Ingeniero agronémo por la Uni-
versidad Politécnica de Cataluia, y
con una amplia experiencia empre-
sarial familiar, ha volcado sus cono-
cimientos en el desarrollo del sector
de la mecanizacion agraria en culti-
vos de alto valor a lo largo de mas de
20 afos, tanto en Espaia y Portugal,
como en otros paises iberoamerica-
nos, estando al frente de Antonio
Carraro Ibérica.

“Los 15 afos en los que he for-
mado parte de la Junta Directiva de
Ansemat me han llevado a conocer,
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amary valorar la asociaciéony el buen
servicio que hace para cada una de
las empresas asociadas y para el
sector en general. Oyendo la voz de
un buen grupo de empresas asocia-
das que me animaron a presentar la
candidatura a la Presidencia de An-
semat, asi lo hice, sélo con la volun-
tad de servir a todas las empresas
asociadas y a la propia asociacion en
si”, afirmdé Sampayo tras su nombra-
miento.

Cabe recordar que Ansemat se
encuentra inmersa en la ejecucion

de su Plan Estratégico 2020-2025,
con el que impulsar la moderniza-
cion del sector agrario, forestal y de
espacios verdes mediante el uso de
nuevas maquinas y tecnologias para
la mejora de la rentabilidad y soste-
nibilidad de los sectores econémi-
cos esenciales de manera integral,
promocionar la imagen de la meca-
nizacion asociada a la agricultura
espanola, y la reindustrializacion y
recuperacion del sector a nivel in-
ternacional, y liderar la transforma-
cion digital del sector agrario, fores-
tal y de espacios verdes.
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El Grupo Operativo (GO) MaizSostenible aplicara tecnologias 'y
herramientas digitales en el cultivo del maiz y desarrollara una
certificacién de produccion sostenible que comprenda toda la
cadena de valor de produccion. El proyecto contribuird a mejorar
la competitividad del maiz espanol en el mercado nacional e

internacional.

Ya se han puesto en marcha los
trabajos de desarrollo del proyecto
de innovacién MaizSostenible. Bajo
el titulo ‘Proyecto innovador para la
mejora climaticamente inteligente
del cultivo del maiz, el Grupo Ope-
rativo MaizSostenible desarrollara
durante dos anos esta iniciativa que
tiene como objetivo principal mejo-
rar la sostenibilidad ambiental y la
rentabilidad del cultivo de maiz.

Vertex Bionergy es la empresa
promotora y representante de este
proyecto, asi como la responsable de
la formacién del Grupo Operativo, en
el que también participan la Univer-
sidad de Sevilla (Grupo Investigacion
Smart Biosystems Lab), el Instituto
Tecnolégico Agrario de Castilla y
Le6n (TACyL), Corteva Agriscience,
TimacAGRO Espana, Control Union
WG Spain (CU Spain), Grupo AN,
Artica Ingenieria e Innovacion (arti-
ca+i), el Centro de Investigaciones
Energéticas Medioambientales vy
Tecnoldgicas (CIEMAT), la Asocia-
cion Espanola del Bioetanol (BIO-E)
y la Confederacién Espainola de Fa-
bricantes de Alimentos Compuestos
para animales (CESFAC).

El proyecto MaizSostenible cuen-
ta con un presupuesto de 538.155
euros y con la cofinanciacién en un

80% por el Fondo Europeo Agricola
de Desarrollo Rural (FEADER) de la
Unién Europea y en un 20% por el
Ministerio de Agricultura, Pesca y
Alimentacion (MAPA), en el marco
del Programa Nacional de Desarrollo
Rural 2014-2020.

La iniciativa incluye en sus accio-
nes un plan de divulgaciéon de gran
alcance para promover la primera
certificacion nacional de la produc-
cion sostenible de este cultivo, con
el fin de aumentar su productividad,
facilitar su adaptaciéon y mejorar su
resiliencia ante el previsible impacto
del cambio climatico, reduciendo las
emisiones de gases de efecto inver-
nadero.

Certificacion ambiental

Para promover esta certificacion
ambiental a lo largo de toda la cade-
na de valor de produccién del maiz, el
proyecto utilizard tecnologias y he-
rramientas digitales. De este modo,
se prevé desarrollar y poner a dispo-
sicion del agricultor espafol una cer-
tificaciéon de produccién sostenible
para el cultivo del maiz, lo que per-
mitird a los productores diferenciar-
se competitivamente de los de otros
paises que, actualmente, estan mejor
posicionados en el mercado nacional
e internacional.

El valor anadido de esta certifica-
cién se fundamenta en la implemen-
taciéon de las ultimas innovaciones
agrondmicas en agricultura de preci-
sién y digitalizacion para optimizar la
produccién, mejorar la sostenibilidad
y reducir la huella de carbono de las
explotaciones de maiz en Espana.
Asi, la certificacion se basard en un
Protocolo de Técnicas de Agricultura
de Precisién que se va a desarrollar
y validar experimentalmente en cul-
tivos de Castilla y Leén, Andalucia y
Extremadura.

Para promover

esta certificacion
ambiental alo largo

de todala cadena de
valor de produccion
del maiz, el proyecto
utilizara tecnologias y
herramientas digitales

Por otra parte, se espera que la
aplicacion de nuevas tecnologias, la
agricultura de precision y la digita-
lizacién en la produccién primaria
del maiz conlleven mejoras produc-
tivas, econémicas y ambientales que
repercutan directamente en todo
el sector. Ademas, a nivel social, se
considera que la transformacién di-
gital de los cultivos sera un factor de
atraccion potencial de talento joven
y femenino a las zonas rurales.
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CON ACENTO

Por Raul Clemente Garcia. Ingeniero agrénomo y Responsable de Desarrollo
de Negocio en Siete Agromarketing | @raclementegar

Situacion actual
de los cereales de
invierno en Espana

Inicio estos articulos de opinion sobre diferentes temas

qgue creo pueden interesar a nuestros lectores. No

quiero sentar catedra sobre los asuntos tratados, ni dar

por verdades absolutas los puntos comentados, sino

dar mi visién y compartirlo para reflexionar sobre algunas ideas.

He considerado entre los prime-
ros temas a tratar el que nos atafie,
debido a la importancia de los cerea-
lesy las fechas en las que nos encon-
tramos.

En el mundo se han cultivado his-
téricamente 3 cereales principales
que han sido la base de la alimenta-
cion de la humanidad. El cultivo de
estos cereales se divide en las si-
guientes zonas: trigo (Europa, Orien-
te Medio); maiz (América del Norte,
centro América); y arroz (Asia).

En Espafna la superficie sembra-
da de cereales se sitlia de media en
los 5,5 millones de hectéreas (has),
siendo el 94% correspondiente a ce-
reales de invierno y el resto a maiz y
sorgo. Los cereales de invierno mas
importantes, en cuanto a sus ma-
yores superficies en Espana son tri-
go blando (Triticum aestivum), trigo
duro (Triticum durum), cebada (Hor-
deum vulgare), avena (Avena sativa),
triticale (xTriticosecale) y centeno
(Secale cereale).

La cebada es el cereal con mayor
superficie sembrada en Espaia, 2,7
millones de has, representando la ce-
bada de 2 carreras o cervecera - o
2 hileras de granos maduros - Hor-
deum distichon, 2,4 mill. has (el resto
de superficie corresponde a cebada
de 6 carreras o caballar), Hordeum
hexastichon.

Por otro lado, de trigo se cultivan
1,2 mill. has, siendo la mayoria de tri-

=
!

go blando (1,65 mill.) y de trigo duro
el resto (250 mil has). A su vez, la su-
perficie de avena cultivada es muy
estable, 500 mil has.

La mayor parte de la superficie de
cereales otofno-invierno se cultiva en
secano. Esta es la razén por la cual,
la pluviometria, ademas del suelo
(debido a su capacidad de retencion
del agua), son los dos condicionantes
que mas determinan las produccio-
nes medias de las distintas comarcas
agricolas espariolas.

Las zonas de mayor superficie
sembrada de cereal de invierno son
Castilla La Mancha, Castilla y Ledn,
Aragén y Andalucia. Destaca el peso
de Castillay Ledn en la produccién de
trigo blando (45 % del total). Respec-
to al trigo duro es Andalucia quien
tiene el liderazgo en produccién (73
%) y la suma de Castilla La Mancha
y Castilla y Ledn representa el 58 %
de la produccién total de cebada en
Espana.

Condicionamientos del sector

La calidad de nuestros cereales es
conocida por todo el sector europeo,
pero también tenemos unos condi-
cionantes muy severos que limitan la
rentabilidad de nuestras explotacio-
nes.

La exigencia de una pluviometria
suficiente y regular en el periodo de
cultivo es el condicionante mas se-
rio, pero no el Unico. La capacidad
de retencién de agua se debe a la

textura del suelo y al % de materia
organica. Dicha cantidad sabemos
gue esta muy por debajo del 6ptimo,
en general, en todos nuestros suelos
y especialmente en los secanos. Por
lo tanto, ahi debemos incidir para in-
tentar que nuestra produccién sea lo
mas regular y estable posible.

En cuanto al abonado, de fondo y
cobertera, es imprescindible realizar
periédicamente un analisis del suelo
para contrastar el “andlisis de san-
gre” de nuestras tierras. De esta for-
ma, se puede ir actuando, campana
tras campana, buscando el equilibrio
idoneo de los macroelementos y mi-
croelementos de nuestras parcelas,
ademas de intentar corregir el pH del
suelo, su salinidad, etc.

Es sabido que un agricultor tiene
muchas parcelas, algunas propias y
otras arrendadas, y, por lo tanto, ese
control-andlisis deberia hacerlo, si no
en todas las fincas, en las mas impor-
tante por produccidn y/o superficie.

Debemos utilizar los abonos de
fondo mas adecuados para nuestro
cultivo por sus exigencias especi-
ficas, extraccion de minerales, por
el potencial productivo medio que
tenemos, asi como por su equilibrio
N-P-K y solubilidad.

Hay un dicho de los agricultores
muy sabio, “a la tierra no se le enga-
fa”, por lo que si cuidamos la tierra
ella nos cuidara. Por ello, hay que
estudiar perfectamente el tipo y la
cantidad de abono empleado y el im-



pacto de su coste, input muy impor-
tante, pero no podemos escatimar en
ello, aun cuando el periodo de lluvias
sea escaso ya que a veces cuando
qgueremos remediarlo con los abonos
de primavera ya es tarde.

Otro elemento fundamental en
el cultivo de los cereales es la semi-
lla que utilizamos en la siembra. El
consumo de semilla certificada, en
cereales de invierno, ha aumentado
notoriamente en la Ultima década,
y actualmente se sitia préoximo al
36 %. A pesar de ello, sigue siendo
un porcentaje mucho menor que en
paises como Francia (uso de semilla
certificada 52 % en trigo blando y 65
% en cebada).

Otro condicionante, derivado de
la estructura de la propiedad, es que
la superficie media cultivada es de
24 has en secano y algo mas de 13

coN ACENTO I

has en regadio. Estas superficies tan
bajas disminuyen la eficiencia de las
operaciones agrarias y por ello mer-
man la rentabilidad de las explota-
ciones cerealistas en Espaia. Dichas
superficies derivan de la incompleta
concentracion parcelaria, de los altos
precios de muchos arrendamientos y
de la distorsiéon que se produce, en
ocasiones, por otros sectores econo-
micos en el campo.

Si fue Holanda quien consiguio el
primer “suelo antropomoérfico “ en
nuestras zonas también podriamos
modelar la base de la que parte todo
en agricultura: nuestro suelo. De-
bemos cuidar la tierra, aumentar su
fertilidad e integrar todos los insu-
mos que estan en nuestra mano, asi
como la tecnologia digital, para que
la rentabilidad econémica de nuestro
cereal de invierno aumente de forma
progresiva.
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DOSSIER ESPECIAL

SEMBRADORAS -

ABONADORAS

Por Raul Clemente Garcia. Ingeniero agrénomo y Responsable de
Desarrollo de Negocio en Siete Agromarketing | @raclementegar

Sembradorasy
abonadoras en
la agricultura 4.0

Los procesos de siembray abonado son
fundamentales para tener éxito al final del ciclo

de produccion agricola. Estas labores deben sequir
aun proceso adecuado de preparacion de la tierra con labores profundas para romper la suela de
labor, continuando con labores superficiales que preparen un éptimo lecho de siembra.

Las sembradoras son las ma-
quinas responsables de distribuir
correctamente en el terreno las se-
millas, tanto en cantidad como en
la profundidad adecuada para que
la germinacion sea homogénea vy la
densidad de plantulas nos proporcio-
ne un desarrollo éptimo del cultivo.
Es una maquinaria esencial para po-
der obtener una buena cosecha.

Debemos tener esta maquinaria
limpia, calibrada, regulada y que la
velocidad de siembra del tractor sea
la idénea para una correcta nascen-
cia; son procesos esenciales para
obtener una maxima produccién fi-
nal. En el mercado agricola espafiol
disponemos de una oferta amplia de
sembradoras.

Hay muchos sistemas de clasifica-
cion de las sembradoras en funcién
de los diferentes parametros a consi-
derar como cultivo, tipo de laboreo,
sistemas mecanicos/neumaticos, en-
tre otros. Una sencilla clasificacion es
la siguiente:

Sembradoras a voleo, comunes
para la siembra de especies pra-
tenses, con semillas muy peque-

Aas. Suelen ser centrifugas o de
descarga libre. Tipo mecanico.

Sembradoras en linea o a cho-
rrillo. Depositan las semillas en
lineas rectas, paralelas y equidis-
tantes. Habituales en la siembra
de cereales de invierno. Tipo me-
canico o neumatico.

Sembradoras de precisiéon

- Sembradoras “a golpes“ de-
positan varias semillas en el
mismo punto y a distancia
uniforme. En siembras de le-
guminosas y algodén. Meca-
nico.

- Sembradoras “monograno”.
Siembran una semilla cada
vez, a distancia uniforme,
pueden ser de tipo mecanico
(girasol) o neumaticas (maiz).

Sembradoras de siembra directa.
La maquina realiza la apertura del
surco, deposita la semilla y cierra
el surco. Es habitual aplicar ferti-
lizante a la vez. Ahorra labores y
costes.

Es evidente que en el manejo de
la explotacion queremos conseguir
los mejores rendimientos vy, por ello,
las anchuras de trabajo, asi como las
tolvas de dosificacion de semilla, son
cada vez mayores (especialmente en
siembras de cereales de invierno).

Ademas, aspiramos a conseguir
una agricultura sostenible, por ello

el tipo de labor y la posterior siem-
bra deben estar armonizadas en un
conjunto global de toma de decisio-
nes adecuadas a nuestra explota-
cion. Aparte de las ya mencionadas,
deberemos analizar los tratamientos
fitosanitarios compatibles y necesa-
rios para dirigir nuestro cultivo, un
consumo de agua racional, una fer-
tilizacion equilibrada y la necesaria
rotacion de cultivos.

Sembradoras combinadas:
sembradoras y abonadoras

En el mercado cada vez son mas
habituales las sembradoras y abo-
nadoras de cereal que incluyen dos
depdsitos: el correspondiente a la
semilla y el del abono mineral. Este
tipo de maquinas nos ahorra costes
como: combustible, mano de obra,
uso del tractor y abono, ya que el re-
parto es mas uniforme vy, su localiza-
cioén es junto a la semilla, por lo que
la planta lo aprovecha mejor.

La siembra arraiga 6ptimamente y
el vigor inicial es mayor.

Sensores en sembradoras

Disponemos en el mercado de
sensores de carga para sembradoras
que se encargan de controlar que
la compactacion de la tierra sobre
las semillas sea la correcta y son los
denominados “reguladores de carga
de siembra”. Realizan ajustes hidrau-
licos-neumaticos, de modo que las
semillas se planten a la profundidad



adecuada, evitando el exceso de
compactacion.

Otro conjunto de sensores nos da

informacion sobre la materia organi-
ca, la humedad en el suelo, asi como
su temperatura incluso la presencia
o no de rastrojo. Los sensores que
realizan conteos de la semilla nos
permiten obtener una densidad de
plantacién homogénea.

Clasificacion de abonadoras

Abonadoras de gravedad

Son abonadoras con mecanismos
sencillos, y su capacidad de traba-
jo solia ser baja (n° de hectareas
abonadas/hora). En los ultimos
anos se han fabricado maquinas
con brazos extensibles y otras
que disponen de varios cuerpos
de abonado que se pliegan para
poder transportarla; ambos tipos
aumentan la superficie fertilizada
en la jornada de trabajo. La distri-
bucién del fertilizante es unifor-
me y éste puede ser de tipo pul-
verulento o granulado.

Un tipo de abonadora de grave-
dad es la abonadora localizadora,
que distribuye el fertilizante en
franjas debajo del suelo mediante
una reja.

Abonadoras centrifugas

El abono se distribuye por la
fuerza centrifuga, cae sobre un
disco (o dos) y éste al girar repar-
te el fertilizante sobre el terreno;
en otro tipo de abonadoras cen-
trifugas el elemento de distribu-
cién es un tubo de movimiento
pendular. Se utilizan ampliamen-
te por su sencillez y economia.
El reparto del abono no es muy

DOSSIER ESPECIAL
SEMBRADORAS - ABONADORAS

homogéneo por depositarse mas
cantidad en las zonas centrales
de trabajo.

Abonadoras neumaticas
Estas abonadoras son las mas tec-

nificadasy eficientes, debido a que
la dosis de abono que distribuyen

la cantidad final empleada menor.
Sus anchuras de trabajo son ma-
yores, asi como su coste.

Un difusor de aire distribuye el
abono mediante tubos indepen-
dientes. Este tipo de abonadoras
son mas habituales en grandes
explotaciones o empresas de ser-

por hectarea es mas homogénea y vicios.

NOVEDADES TECNOLOGICAS EN ABONADORAS

Dosificacion variable. Aplicamos una dosis variable de fertilizante en fun-

cién de los diferentes potenciales de rendimiento de cada parcela.

Caudal proporcional al avance. Son sistemas que controlan la apertura
o cierre de los dosificadores de las maquinas, en funcién de la velocidad
real del tractor. Asi la dosis de abono programada es la que realmente se

distribuye.

Pesaje dindmico. Unos sensores instalados debajo de la tolva nos permi-

ten saber la cantidad de abono que reparte la abonadora.

Digitalizacién. Conectividad

El tractor y la maquinaria asociada, en este articulo sembradora y cosecha-
dora, forman un conjunto tecnolégico basados en un sistema de conectivi-
dad, (estandar isobus) u otros en el mercado, que unifican el control del trac-
tory los aperos desde un solo terminal (monitor, pantalla o panel de control),

software y conexion GPS.

Se puede realizar una programacion de la dosis de siembra, abonado, au-

tomatizacion del trabajo en los cabeceros de
las parcelas..., todo un conjunto de posibili-
dades tecnolégicas disponibles en nuestra
maquinaria agricola.

La automatizacion y gestién de datos
nos ofrece una informacién completa
sobre aspectos fundamentales de tra-
bajo en nuestra explotacién agricola
como son la siembra, abonado, con-
sumo de combustible, rendimientos,
etc.

Desde nuestro teléfono o nuestro
ordenador podremos obtener una can-
tidad de datos del trabajo de cada parce-
la, previamente definida, con la ayuda de
los programas que nos ofrecen las empresas
del sector.

En definitiva, se nos abre todo un mundo de
posibilidades tecnolégicas que ya estan a nuestro
alcance. Es cierto que al principio nos exigira un es-
fuerzo de aprendizaje y manejo novedoso, pero al final
redundara en mejores siembras y abonados, con mayo-
res eficacias y ahorro de costes. La tecnologia digital ha
llegado para quedarse en la agricultura actual.

ECA AGRI - MAQUINARIA AGRICOLA | Noviembre 2021
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“Las Sembradoras GIL,
indispensables para
conseguir una buena
implantacion del cultivo”

Entrevista a Alejandro y Andrés de Frutos Arribas, una explotacion
familiar, agricolay ganadera ubicada en la provincia de Madrid
dedicada al cultivo del cereal de secano, trigo, cebaday colza

con forrajes para la alimentacion del ganado, cuenta con una
superficie de 209 hectareas de labor y un total de 20 maquinas
agricolas pararealizar estas labores.

Su parque de maquinaria agricola es
grande, pero centrdndonos en las que
pertenecen a la marca Sembradores
GIL ;desde cudndo lleva trabajando
con ella, y qué destacaria de forma ge-
neral de esta marca?

En Frutos Arribas llevamos tra-
bajando con la marca GIL desde el
ano 2012 y de ella destacamos que
es una empresa nacional, que nos ha
trasmitido confianza a lo largo de los
anos, y que ademas ofrecen un buen
servicio desde el asesoramiento ini-
cial para la compra con una gran pro-
fesionalidad en la entrega y puesta
en marcha.

Cuenta con un cultivador, una sembra-
dora y un pulverizador GIL, ;desde cudn-
do, qué rendimiento le ha aportado, qué
caracteristicas destacaria de cada una
de ellas con respecto a otras mdquinas
similares que hay en el mercado?

Concretamente en la explota-
cién contamos con diferentes ma-
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quinas para realizar diferentes labo-
res. Cultichisel, desde el afio 2014,
que cuenta con 19 brazos en 3 filas
principalmente y cuya utilizacién es
para la preparacién del terreno para
el forraje en minimo laboreo. De él
podemos destacar su buen funcio-
namiento, ademas al venir montado
en 3 filas se consigue un buen des-
ahogo cuando hay gran cantidad de
residuos vegetales evitando asi el
arrastre de los mismos.

También disponemos de dos sem-
bradoras, una mecanica desde 2012
y una neumatica desde 2020. Ambas
han aportado un buen rendimiento a
la explotacién, consiguiendo un buen
porcentaje de nacencia en todo tipo
de terrenos y en distintas condicio-
nes. Destacamos sobre todo la sem-
bradora modelo Airsem que aumenta
la capacidad de trabajo, su sencillez
de usoy la posibilidad de variar la do-
sis de la siempre gracias a su chasis
plegado hidraulico para el transporte
y sus tres cuerpos articulados para
copiar el terreno.

Y por ultimo un pulverizador Te-
leno y un depésito delantero desde
2020. Al igual que con las otras ma-
quinas obtenemos un mayor rendi-
miento y capacidad de trabajo, con
la dosis proporcional, logramos una
precisa aplicaciéon de los fitosanita-
rios. Destacamos la robustez y esta-
bilidad de la barra, asi como el mane-
jo intuitivo del ordenador.

Actualmente y como novedad de
este afo 2021, disponemos de nue-
vas gradas rapidas GIL modelo GR, es
el apero ideal para el trabajo superfi-
cial después de la recoleccion que, al
mezclar los restos de cosecha, propi-
cia la salida de las malas hierbas y las
semillas adventicias antes de la siem-
bra. No podemos dar una valoracién
de la misma ya que todavia no hemos
trabajado con ella.

Si tuviera que recomendar la maqui-
naria de Sembradoras GIL ;qué valor
destacaria y cudl de todos sus produc-
tos considera indispensable para su
explotacion?

Destacamos su relaciéon cali-
dad-precio y su simplicidad en cuanto
al manejo. En nuestro caso, considera-
mos que la sembradora es la maquina
indispensable, puesto que es la base
para conseguir una buena implanta-
cion del cultivo y por tanto lograr un
buen rendimiento en la explotacion.

{Qué mejoraria de cara al futuro de
las sembradoras para un mayor rendi-
miento de la explotacion?

Actualmente echamos en falta
unos sensores para la nivelaciéon au-
tomatica de la barra del pulverizador y
de la Airsem que esto daria lugar a una
mejoraria del sensor de proximidad
gue activa el dosificador de semilla.

www.sembradorasgil.com


http://www.sembradorasgil.com

Kramp despega
en su nueva etapa

ibérica

Kramp inauguro recientemente sus nuevas instalaciones
en Getafe (Madrid), sede de la marca para Espanay
Portugal. Lo hizo en el marco de su X Aniversario. La
compania, tras la fusion con Recinsa, se ha convertido en
un referente en el mercado, siendo lideres en repuestos
de maquinaria agricolay piezas de tractor.

Es una realidad que “todas las
maquinas se estropean cuando estan
trabajando”, como me decia, hace
anos un cosechador de girasol, en
un campo demostrativo. Esta mis-
ma idea la expresa desde sus inicios
Kramp “keep farmers farming®, es de-
cir, ayudar a los agricultores para que
no tengan que detener su trabajo.

Reparar de forma rapida un trac-
tor, sembradora, o cosechadora es
fundamental para que el trabajo agri-
cola continue. Una maquina parada
o un "tractor partido" solo generan
problemas a su propietario. Dispo-
ner de la pieza o el recambio idéneo,
en un tiempo rapido, asegurara que
las labores agricolas se puedan hacer
en tiempo y forma adecuados.

Aunque no es facil disponer de
todas las piezas de recambio agricola
que hay en el mercado, si es factible

ofrecer las mas importan-
tes que necesita el parque
de maquinaria espafol y
portugués. Kramp gestio-
na de una forma altamente
tecnificada su almacén, las
entradas y salidas, la ma-
quinaria mas segura y efi-
ciente, dispone de baterias
de litio y fibroguiadas con
un cable en el subsuelo, et-
cétera.

Otro aspecto esencial es la ges-
tién de stock. Se realiza un inventa-
rio diario que, aunque laborioso, es
de gran eficacia para evitar roturas
de stock y poder asi facilitar de for-
ma rapida y eficaz los pedidos a los
clientes y ofrecer un porfolio de mas
de 500.000 referencias con entregas
en 24 horas.

Los objetivos de negocio de toda
empresa deben ser ambiciosos pero
realistas y esa es la apuesta para el
proximo ano de la Directora Comer-
cial de Kramp, Virginia Rodriguez,
asi como su deseo de poder partici-
par en FIMA 2022, siempre que las
condiciones sanitarias lo permitan. Y
es que, de esta forma, se podria pre-
sentar la empresa a la feria mas im-
portante de maquinaria agricola de
Espafa, por primera vez, como una
empresa plenamente consolidada
tras su fusion.

“Aunque 20 afnos no es nada
como dice la cancién ,10 afnos son
un periodo suficiente en el que se
vislumbra la capacidad de consoli-

EMPRESAS |

daciéon de un proyecto empresarial.
Deseo que esto le suceda a Kramp y
que fruto de esa consolidacion pue-
da seguir ofreciendo un 6ptimo ser-
vicio a los clientes, del cual se benefi-
ciarad también la agricultura espafiola
y portuguesa.

Tener la maquinaria arreglada y
dispuesta para trabajar es funda-
mental para que la actividad agricola
pueda continuar.

www.kramp.com
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La Serie M6002 de
Kubota ya esta en
el campo espanol

En Kubota son conscientes de las

necesidades y demandas que requiere cada
mercado. Por esta razon nace la nueva Serie
M6002, un tractor desarrollado integramente
por Kubota para sus clientes europeos. Su fabricacion, 100% japonesa,

implica que todos los componentes del tractor se fabrican a nivel interno en sus fabricas. Esto
asegura que la integracion y acople de todos sus componentes sea perfectay, por tanto, tengamos

un producto de maxima calidad.

Tras su presentacion oficial en
FIMA 2020 y llegada al mercado en
2021, la nueva Serie M6002 se en-
cuentra ya en los campos espanoles.
Con el objetivo de darlo a conocer
entre sus potenciales clientes, duran-
te los primeros meses de 2021, el de-
partamento comercial de Kubota Es-
pafa organizé una serie de pequefas
jornadas orientadas a que los profe-
sionales probaran la Serie M6002 y
descubrieran, de primera mano, por
qué es Unica en su segmento.

Un tractor con la maxima eficiencia

La serie M6002 contempla 3 mo-
delos con 123, 133 y 143 CV. Los
motores que equipan estos tractores
son Kubota de 4 cilindros y 6,1 litros
Fase V de ultima generacion, que ga-
rantizan mayor eficiencia y durabili-
dad, ademas de que son respetuosos
con el medio ambiente.

Como ya han percibido los clien-
tes, la transmisién es una caracteris-
tica destacable de esta nueva serie,
especialmente disenada para realizar
tareas que requieran maxima poten-
cia. La Serie M6002 es perfecta para
labores de tiro en terrenos pesados
y muestra una gran versatilidad para
adaptarse con facilidad a todo tipo
de trabajos. Su motor cuenta ademas
con un incremento de potencia adi-
cional (power boost) de 20 CV, para
tareas de transporte.
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El sistema hidraulico de la nue-
va Serie M6002 estd basado en una
Unica bomba de centro cerrado con
linea sensora, capaz de generar 115
litros/minuto, lo que evita pérdidas
de potencia por sobrecalentamiento
del aceite. Otra caracteristica des-
tacable de estos tractores es que
aportan el sistema Bi-Speed, que el
agricultor puede conectar o desco-
nectar segln sus necesidades. Con el
sistema activado, cuando gira el trac-
tor, automaticamente acelera la velo-
cidad de avance del eje delantero, lo
que permite cerrar enormemente su
radio de giro.

Una novedad que también ha
tenido una respuesta positiva por
parte de los clientes es la funcién
"Xpress-Restar", que permite dete-
ner el tractor simplemente pisando
el pedal de freno. El operario puede
reemprender posteriormente la mar-
cha sin emplear el pedal de embra-
gue, con total seguridad y la maxima
eficiencia para su trabajo.

La sostenibilidad, la innovacién
y la eficiencia van de la mano con la
nueva Serie M6002 de Kubota. Es-
tos tractores son compatibles con
las ultimas novedades en Agricultura
de Precisién y gracias a la tecnologia
ISOBUS, presente también en los im-
plementos Kubota, permiten el aho-
rro de insumos como pueden ser: los
abonos, semillas, fitosanitarios, etc.

La versatilidad y confort
también son protagonistas

La nueva Serie M6002 permite
acoplar todo tipo de implementos
Kubota, una “pareja perfecta” que
aporta eficacia y optimizacion del
total del trabajo. Ademas, esta serie
incluye hasta 4 velocidades en toma
de fuerza, optimizadas para trabajar
a régimen de potencia maxima para
las velocidades estandar, y a un ré-
gimen por encima del par maximo
para velocidades econdmicas. De
manera opcional también se puede
equipar con elevador delantero y tdf
para poder realizar alin mas tareas en
una sola pasada o simplemente para
poder lastrar el tractor comodamen-
te cuando se necesite. Otro de los
beneficios que proporciona esta se-
rie es la posibilidad de montar palas
cargadoras del segmento Premium,
disefiadas para operar en largas e in-
tensas jornadas de trabajo.

Asimismo, los clientes que vya
estan disfrutando de sus tractores
M6002, pueden comprobar la ampli-
tud, visibilidad y diseno de su puesto
de trabajo. Los mandos ergonémicos,
sus controles agrupados o su techo
solar, perfecto para tener una visibi-
lidad éptima para aplicaciones con
pala, hacen de este tractor el socio
perfecto para cualquier explotacién
agricola o ganadera.

www. kes.kubota-eu.com


https://kes.kubota-eu.com/agriculture/

Ympact’

TRATAMIENTO NUTRICIONAL DE SEMILLAS

Conserva tu cultivo sano asegurando la cosecha
con el tratamiento nutricional de semillas Ympact

Ympact ayuda a que las plantulas tengan un desarrollo vigoroso mejorando el
crecimiento inicial del cultivo. Mejora la resistencia al frio invernal y limita el impacto
de las condiciones climdticas adversas, aumentando asi el potencial productivo y la

calidad de la cosecha.
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fuertes lluvias entre otros etapas de crecimiento, después de la parada
facilitando un establecimiento invernal

uniforme del cultivo
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ABONOS SOLIDOS

Aumentar la eficiencia
de la fertilizacion, no
reducir el aporte de

fertilizantes

El futuro del sector de los fertilizantes y de la agricultura de la
Union Europea estara condicionado en los proximos anos por
una serie de iniciativas de la Comision (CE) vinculadas a los
objetivos climaticos recogidos en el Pacto Verde Europeo,

el cual persigue hacer de Europa el primer continente
climaticamente neutro para 2050, salvaguardar la biodiversidad,
establecer una economia circular y eliminar la contaminacion.

Una de las iniciativas de la CE
en linea con este pacto verde es la
Estrategia sobre Biodiversidad para
2030. En relacién con los fertilizan-
tes, el Parlamento Europeo (PE), que
ya ha aprobado su informe sobre
esta iniciativa, acoge con satisfac-
cion el objetivo de la CE de reducir
las pérdidas de nutrientes de los fer-
tilizantes en un 50 %, lo que resulta
en la reduccién del uso de fertilizan-
tes en al menos un 20 % para 2030.
El PE plantea que este objetivo de-
beria establecerse en legislacion y
ser revisada después del 2030, con
miras a continuar las reducciones.
Este incremento de las exigencias
ambientales y climaticas va a limitar
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la competitividad en los mercados,
al generar una competencia desleal
respecto a las importaciones de ter-
ceros paises que no las aplican, po-
niendo en peligro la rentabilidad de
nuestras explotaciones.

En lo que respecta a la Estrategia
de la Granja a la Mesa (Farm to Fork)
de la CE, treinta y una entidades y
asociaciones europeas, entre las que
se encuentran la Asociacién Europea
de Fabricantes de Fertilizantes, Fer-
tilizers Europe (FE), han firmado un
comunicado conjunto, alegando que
esta estrategia tendra repercusiones
negativas en toda la cadena de valor
(agricultores, ganaderos, consumido-

res, etc.), y solicitan que antes de su
aprobacién se lleve a cabo una eva-
luacién de impacto exhaustiva.

Es evidente que reducir las pérdi-
das de nutrientes beneficia tanto al
agricultor como al medioambiente.
Pero la estrategia adecuada para lo-
grar este objetivo no pasa por reducir
el aporte de fertilizantes, sino me-
diante el incremento de la eficiencia
de la fertilizacién, adaptando el apor-
te de nutrientes a las necesidades
especificas de cada cultivo, en cada
momento de su ciclo vegetativo. En
los ultimos afos ya se ha conseguido
una mejora de la fertilizacién gracias
a la formacion del agricultor y al uso
de nuevas tecnologias y herramientas

Durantela
pandemia, el sector
de fertilizantes

fue declarado
sector esencial,
permitiendo

al agricultor

seqguir abonando
adecuadamente
los cultivos para
producir alimentos



encaminadas a una aplicacion mas
precisa de los nutrientes. No obstan-
te, ain pueden seguir realizandose
mejoras en diversos aspectos, gracias
por ejemplo a los servicios de apoyo y
difusion de tecnologias al agricultor, a
la utilizacion de fertilizantes especia-
les que mitiguen las pérdidas de nitré-
geno y de fertilizantes disenados para
cultivos especificos, asi como con el
empleo de métodos de agricultura
inteligente y de herramientas avanza-
das de diagnéstico.

Evolucién del consumo
de fertilizantes

Segun las estimaciones de la Aso-
ciacion Internacional de Fabricantes
de Fertilizantes (IFA), la demanda
mundial de nutrientes en el ano ferti-
lizante 2021/22 sera de 110,8 millo-
nes de toneladas de N (aumentando
un 0,7 por cien con respecto al afio
anterior), de 50 millones de toneladas
de P205 (+0,8 por cien) y de 39,1 mi-
llones de toneladas de K20 (+1,5 por
cien). Esto supone una demanda total
de 199,92 millones de toneladas de
nutrientes (N+P205+K20), que se in-
crementaria hasta 208,3 millones en
el aflo 2025/26 (con una subida del
4,2 por cien con respecto a 2021/22).

Por su parte, segiin FE, la media
de los nutrientes consumidos en la
UE durante las tres ultimas campa-
fias agricolas (2017/18, 2018/19 y
2019/20) ha sido de 11,2 millones
de toneladas de N, 2,7 millones de
toneladas de P205 y 3,1 millones
de toneladas de K20O. Esto hace un
total de 17 millones de toneladas de
nutrientes (N+P205+K20). Duran-
te 2019/20 se han fertilizado 133,7
millones de hectareas de tierras de
cultivo, dejandose sin fertilizar otras
449 millones de hectareas culti-
vables. FE prevé para dentro de 10
afnos (afio agricola 2029/30) un con-
sumo de 10,6 millones de toneladas
de N, 2,7 millones de toneladas de
P205 y 3,1 millones de toneladas
de K20. Esto hace un total de 16,4
millones de toneladas de nutrientes.
Se estima que por entonces se fertili-
zaran 132,4 millones de hectareas de
tierras de cultivo.
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Ventas totales de fertilizantes por CC.AA. en 2020

Las importaciones
totales de
fertilizantes en el
ano 2020 alcanzaron
los 4,05 millones de
toneladas, 4,7% mas
con respecto al ano
anterior

En cuanto al consumo de ferti-
lizantes en Espaiia en el ano 2020,
de acuerdo con las estadisticas ela-
boradas por ANFFE y publicadas por
el MAPA, ha alcanzado 5,1 millones
de toneladas de producto, habiendo
aumentado un 3 por cien con res-
pecto al aio anterior. A pesar de las
circunstancias negativas generadas
por el COVID, el consumo de ferti-
lizantes se ha mantenido en el ran-
go de cifras habituales de consumo
medio de nuestro pais, debido a que
el sector de fertilizantes fue declara-
do sector esencial, permitiendo que
el agricultor pudiera seguir abonan-
do adecuadamente los cultivos para
producir alimentos.

Por grupos de productos, las ven-
tas de abonos nitrogenados simples
fueron de 2,49 millones de tonela-
das, las de abonos fosfatados simples
de 179.992 toneladas, las de abonos
potasicos simples de 295.398 tone-
ladas y las de abonos complejos de
2,15 millones de toneladas.

Durante el dltimo afo, los princi-
pales fertilizantes que se consumie-
ron en la agricultura espanola fue-
ron los abonos complejos ternarios
(NPK), con un volumen de 1,55 millo-
nes de toneladas, los nitratos amoéni-
cos (729.000 t) y la urea (694.000 t),
siguiendo en importancia las ventas
de sulfato amodnico, soluciones nitro-
genadas, cloruro potasico, otros nitro-
genados simples, y fosfatos amonicos.
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ingeniero agrénomo. Asociacién Nacional de Obtentores Vegetales (ANOVE)

La industria obtentora de nuevas variedades vegetales en nuestro
pais esta formada por companias y centros publicos dedicados
ala generacion de valor anadido en el sector agroalimentario a
través de la investigacion, el desarrollo y la explotacién de nuevas

variedades vegetales.

Estas compaiiias y centros publi-
cos invierten de media un millén y
medio de euros en el desarrollo de
cada una de las variedades, siendo
necesario la realizacion de largos
programas de mejora genética con
una duracién en torno a 10 aios.
Partiendo desde la observacién y
selecciéon de los mejores parentales
que porten en su genoma aquellos
caracteres que manifiestan determi-
nados parametros de interés para el
obtentor, y durante este tiempo que
invierte el mejorador para el desarro-
llo de una nueva variedad, es necesa-
rio la realizacién de numerosos cru-
zamientos controlados que consigan
transmitir aquel caracter genético
deseado a los individuos resultantes
de dicho cruzamiento. A continua-
cion, se eligen unicamente aquellos
individuos que manifiesten las carac-
teristicas deseadas, y tras sucesivas
autofecundaciones se logra fijar en la
descendencia dicho caracter.

Para la realizacion de este traba-
jo de mejora genética vegetal se re-
quiere la participacion de personal
muy cualificado y con una dilatada
experiencia en esta materia, cuyo
objetivo serd crear nuevas varieda-
des que aporten aquellas caracte-
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risticas agronémicas que el mercado
demanda.

Pero no todos los programas de
desarrollo finalizan con la inscrip-
cion en los registros oficiales de una
nueva variedad. En Espana, existe un
requisito para que una nueva varie-
dad que ha sido desarrollada por un
obtentor pueda producirse con des-
tino a su comercializacion, es decir,
la produccion de la semilla certifica-
da que llegara en primer lugar a los
multiplicadores y finalmente al agri-
cultor. Este requisito, previo y obli-
gatorio, es la inscripcion de la nueva
variedad en el Registro de varieda-
des comerciales. Y para que la nueva
variedad logre esta inscripcién, esta
debe pasar por una serie de exame-
nes oficiales auspiciados por un or-
ganismo publico, la Oficina Espafola
de Variedades Vegetales (OEVV).

Estos examenes oficiales tienen
como objetivo garantizar, princi-
palmente al agricultor, y también al
resto de actores que existen en el
sector agricola, que cada nueva va-
riedad objeto de inscripcién supera
unas exigencias estandarizadas, y a
su vez, generar un impulso de la me-
jora varietal. Para ello la OEVV dis-

pone de una amplia red multi-local
de campos de ensayo de cultivo que
se encuentran distribuidos por toda
la geografia espanola, lo que permite
conocer la adaptacion de estas nue-
vas variedades a numerosas zonas
edafoclimaticas diferentes.

Este procedimiento de control
consiste en la realizacion de dos exa-
menes a cada una de las variedades
gue optan por obtener su inscripcién
en el registro de variedades comer-
ciales. En primer lugar, la realizacion
de un examen técnico que comprue-
be que la nueva variedad dispuesta
para su inscripcién expresa unas ca-
racteristicas que la hacen claramente
diferente de cualquier otra variedad
cuya existencia sea conocida, que
esta variedad es suficientemente
uniforme en sus caracteres especi-
ficos y a su vez que sus caracteres
especificos se mantienen inalterados
después de sucesivas generaciones.
A este examen técnico se le denomi-
na “examen DHE" (Distinta, Homo-
géneay Estable).

En segundo lugar, un examen que
comprueba si la nueva variedad a
inscribir posee suficiente valor agro-
némico o de uso, lo que quiere de-
cir, que el conjunto de las cualidades
de esta variedad al cultivarse en una
zona determinada, y en comparacién
con otras variedades registradas, re-
presenta una clara mejora, bien en
relacién a su cultivo, productividad,
o respecto a otras caracteristicas fa-
vorables.



Estas nuevas variedades que son
presentadas a inscripcién cada afio
por la industria de la obtencién en
Espana, tienen como objetivo satis-
facer los requerimientos y exigencias
del agricultor, el procesadory el con-
sumidor final.

Las actuales condiciones clima-
ticas cambiantes en nuestro pais,
como precipitaciones cada vez mas
inestables, un incremento de los
periodos de sequia y un aumento
de la duracién de los periodos con
temperaturas superiores a las me-
dias registradas, son una amenaza a
la rentabilidad de las explotaciones
del agricultor y su principal preocu-
pacién en la actualidad. El reto del
sector obtentor es desarrollar esas
nuevas variedades que se adapten
a estas variaciones climaticas cono-
cidas cominmente como “cambio
climatico”, de modo que la mejora
genética vegetal sea, una vez mas,
una herramienta efectiva para con-
tribuir a la sostenibilidad econémica
del agricultor.

Actualmente, se estan llevando
programas de desarrollo de nuevas
variedades vegetales de cereal cuyo
objetivo es seleccionar aquellas plan-
tas que expresen una mayor eficien-
cia en la asimilacion del agua. Para
ello se estan llevando ensayos en
zonas con grandes déficits hidricos
donde puedan seleccionarse aque-
llos individuos que presenten una re-
sistencia mayor. Por tanto, podemos
concretar que la resistencia al estrés
hidrico y a las altas temperaturas es
un criterio de seleccién primordial en
la mayoria de los programas y sobre
ello se esta invirtiendo un gran es-
fuerzo por el obtentor a dia de hoy.

También se estan desarro-
llando programas de obten-
cion de variedades de cereal
buscando una mayor plasti-
cidad en sus ciclos y que ten-
gan indices de vernalizacion
de mayor amplitud, es decir,
variedades menos sensibles
al efecto de los condicio-
nantes ambientales duran-
te el periodo entre el inicio
de la antesis y la completa
formacién del grano. Este
periodo que tiene una du-
racién aproximada de tres
semanas, es un intervalo de tiempo
critico para el rendimiento producti-
vo final del cereal. Durante el mismo,
las temperaturas elevadas merman
considerablemente la cosecha del
agricultor. Por consiguiente, estos
programas buscan obtener varieda-
des mas precoces a espigados y con
un llenado de grano mas rapido, sin
olvidar, mantener ciertos parametros
como es la resistencia al frio invernal
o la fotosensibilidad durante la fase
vegetativa.

El objetivo de estos programas
de desarrollo es obtener variedades
mejoradas que posean un mecanis-
mo de adaptacion, sobre todo en la
fase final del ciclo vegetativo, que
permitan asegurar la cosecha al agri-
cultor a pesar de condiciones clima-
ticas adversas.

Por ultimo, otro factor que li-
mita la rentabilidad econémica del
agricultor cerealista es la incidencia
sobre el cultivo de enfermedades,
normalmente producidas por virosis
o por infecciones fungicas. Com-
batir contra ellas con tratamientos
curativos, una vez infectan al culti-
vo, genera al agricultor un elevado
coste que incide directamente en la
rentabilidad econémica al final del
cultivo.

La industria de obtencién de nue-
vas variedades vegetales en Espaia
invierte un gran esfuerzo en la selec-
cion de variedades con tolerancias a
estas enfermedades, que permitan al
agricultor un desarrollo de su culti-
vo mas sano y fuerte, sin incurrir en
gastos de tratamientos. Ademas de
ello, la constante evolucién de estos
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agentes patégenos obliga al obtentor
de nuevas variedades a anteponerse
aello, y a un desarrollo genético con-
tinuo con el fin de que el agricultor
pueda contar cada afo con varie-
dades tolerantes a las infecciones
provocadas por las nuevas variantes
patégenas.

En resumen, las empresas y cen-
tros publicos dedicados a la obten-
cion de nuevas variedades vegetales
estan trabajando constantemente en
la planificaciéon de nuevos programas
de desarrollo con el fin de poner en
manos del agricultor, en el menor
tiempo posible, variedades que per-
mitan incrementar la rentabilidad
econdémica de sus explotaciones. Su
objetivo comuln es incrementar los
rendimientos, reducir el uso de pro-
ductos quimicos y mejorar la calidad
de las cosechas, materializandose en
una agricultura mas rentable, compe-
titiva y sostenible con el medio am-
biente.

Ademas, se debe considerar que
Espafna es un pais muy heterogéneo
desde un punto de vista edafico y
climatico, lo que es un reto para el
obtentor, obligando a tener mayor
diversidad de variedades, asi como al
desarrollo de variedades con mayor
flexibilidad de adaptacién a distintas
condiciones.

Como conclusién, se puede afir-
mar que el esfuerzo y la gran labor
que lleva a cabo la industria obten-
tora de nuevas variedades vegeta-
les repercute directamente y de una
manera favorable en la rentabilidad
econdémica de las explotaciones del
agricultor.
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RIEGO

Espana es cada vez mas eficiente en el uso de un bien tan escaso
como el hidrico. Desde 2010 son casi 430.000 hectareas las que
se han implantado bajo riego localizado, muy en linea con la
concienciacion de nuestro sector agrario hacia una agricultura
mas sostenible. La digitalizacion esta jugando un papel clave.

La superficie regada en Espana al-
canzé 3.831.181 hectareas en 2020
y se mantuvo practicamente esta-
ble, con un incremento del 0,06%
respecto a 2019 (3.828.747 ha) y
un aumento del 1,5% en relacion a
2018 (3.774.286 ha), segun los datos
de la Encuesta sobre Superficies y
Rendimientos de Cultivos en Espaia
(ESYRCE), del Ministerio de Agricul-
tura, Pesca y Alimentacién, hecho
publicos el pasado mes de mayo, y
que analiza el periodo comprendido
entre 2010y 2020.

Segln este mismo estudio, los
riegos mas eficientes suponen cerca
del 77% de la superficie de riego, con
2.943.088 ha, de los que 2.058.322
ha se corresponden al sistema de rie-
go localizado y 884.766 ha al grupo
constituido por aspersiéon y automo-
triz. Por otro lado, otros 888.094 ha
aun se riegan por gravedad.

Por comunidades auténomas, las
regiones que cuentan con mas super-
ficie regada son Andalucia (1.117.858
ha - 29,18% del regadio total nacio-
nal), Castilla - La Mancha (572.279 ha
- 14,94%), Castilla y Ledn (463.148
ha - 12,09%), y Aragdn (413.482 ha
- 10,79%). Tras ellas, se sittan Comu-
nidad Valenciana, Extremadura, Cata-
lunay Region de Murcia.

Principales cultivos en regadio

En el Top 10 de cultivos por rega-
dio encontramos cereales (934.270
ha, el 15,41% de la superficie total de
cultivo), olivar (852.229 ha, 30,98%),
vinedo (397.347 ha, 41,22%), fruta-
les no citricos (392.206 ha, 31,92%),

citricos (287.734 ha, 93,72%), forra-
jeras (254.677 ha, 25,62%), indus-
triales (205.478 ha, 22,32%), horta-
lizas y flores (203.551 ha, 87,25%),
barbecho (127.134 ha, 4,37%) y
otras superficies de cultivos (62.501
ha, 58,02%). No se encuentran en
este ranking los cultivos bajo inver-
nadero, pues por extensién ocupan
menos superficie, pero hay que des-
tacar las 37.083 has de extension
bajo abrigo, con el 100% de su su-
perficie bajo riego localizado.

Si se analiza la superficie de rega-
dio en el total de cada uno de los gru-
pos de cultivos, puede observarse la
existencia de cultivos donde el riego
es mayoritario respecto a la superfi-
cie total, debido principalmente a la
necesidad de obtener rendimientos
comerciales o a la misma viabilidad
de las plantas, como en el caso del
arroz. Asi destacan los citricos y hor-
talizas con un 93,72% vy 87,25% res-
pectivamente de superficies irriga-
das respecto a la superficie total de
los mencionados cultivos.

Cultivo vs tipo de riego

El riego por gravedad se utiliza
principalmente para el riego de los
grupos de cereales y forrajeras, al-
canzando el 44,95% vy 53,43% de sus
respectivas superficies de cultivo en
regadio. Dentro de este tipo de riego
también destacan las otras superfi-
cies de cultivo que incluyen los huer-
tos familiares.

El riego por aspersién destaca
fundamentalmente en los tubérculos,
con el 63,79% de su superficie rega-

da por este sistema. También tiene su
relevancia en otros cultivos herbaceos
como leguminosas, cereales e indus-
triales donde supone mas del 30% de
sus respectivas superficies de regadio.

Dentro de las leguminosas y los
cultivos industriales el riego automo-
triz representa el 35,67% y 22,95%
respectivamente de la superficie re-
gada de estos grupos de cultivo.

El riego localizado es también el
sistema mayoritario en frutales, ci-
tricos y no citricos (por encima del
80%). En estos cultivos también pre-
senta una apreciable importancia
el riego por gravedad con cerca del
15% (14,83%) de la superficie total
regada por gravedad en el conjunto
de los cultivos de frutales.

Olivar y vifiedo se riegan casi ex-
clusivamente con riego localizado.
Mas del 94% de sus superficies rega-
das lo estan bajo esta modalidad.

En el grupo de las hortalizas des-
taca el sistema de riego localizado
(52,15%), donde se incluye la super-
ficie de invernadero. El resto de los
sistemas de riego también tienen im-
portancia en este grupo, destacando
la aspersion (21,51 %), el automotriz
(14,22%) y por ultimo el riego por
gravedad con el restante 12,13%.

Evolucion del riego en Espana

Como reflejan los datos de la
ESYRCE, la superficie regada en
Espafa en 2020, 3.831.181 ha, ha
aumentado tan solo un 0,06% res-
pecto a 2019 (3.828.747 ha). Este
incremento, aunque leve, confirma la
tendencia al alza que se venia mante-
niendo desde el afio 2007, solo alte-
rada en 2010 con un ligero descenso
del 0,4% en superficie irrigada.

Este incremento de la superficie
regada en Espaia va acompanado de
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Tabla. Tipos de regadio en Espaia. Aiio 2020

Superficie ha

Tipos de Regadio

Gravedad
Aspersion
Automotriz
Localizado

TOTAL

un cambio en la evolucién de los dis-
tintos tipos de riego. El sistema que
mas aumenta en los ultimos anos es
el riego localizado (26,37%), implan-
tado en 429,617 hectareas nuevas
desde el ano 2010. Este sistema de
riego crece cada afno de forma con-
tinuada. El riego automotriz, que
aumentaba progresivamente desde
2010, rompid esta tendencia al alza

888.064

565.582

319.184
2.058.322
3.831.181

Superficie %
%
23,56%
14,76%
8,33%
53,73%
100%

en 2018, y aunque en 2019 presen-
t6 un ligero aumento, ha descendido
probablemente por la caracterizacién
de 2020 como afo huimedo. El siste-
ma de aspersion, que se ha implan-
tado en 94.824 nuevas hectareas de
cultivo a lo largo de estos ultimos
11 anos, fluctia mas con los aiios,
debido fundamentalmente a ser un
sistema mas propio de cultivos her-
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baceos. En general los sistemas mas
tecnificados han aumentado en los
ultimos afos en detrimento del riego
por gravedad y otros sistemas.

El papel de la digitalizacion

Esta evolucion hacia el riego loca-
lizado, sistema mas eficiente, refleja
una coherencia con las politicas de
regadio desarrolladas en los ultimos
afios encaminadas a lograr una agri-
cultura sostenible y eficiente. Todo
ello en linea igualmente con la nece-
sidad de una gestion mas éptima de
los recursos hidricos, con indepen-
dencia del cultivo del que estemos
hablando.

En este sentido, la digitalizacién
estd jugando un papel esencial. La
implementacion de sensores y pro-
gramas inteligentes de prediccion
de necesidades hidricas o control de
temperatura del suelo es el camino
donde ya se encuentra el sector agri-
cola en Espaia.
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Molecor, soluciones
completas en grandes
diametros para
modernizar y renovar
las redes de riego

Molecor es una compania
espanola especializada en el
desarrollo de Tecnologia de
Orientacion Molecular aplicada
a canalizaciones de agua a
presion, produce tuberias de
clase 500y accesorios de PVC
Orientado con los que ofrece al
mercado soluciones integrales
en PVC-0, altamente eficaces
y sostenibles.

Las tuberias TOM® de PVC-O es-
tan disponibles en una amplia gama
de presiones nominales (12.5, 16, 20
y 25 bares) y didmetros (de 90 a 1200
mm), y los accesorios ecoFITTOM®
de PVC-O fabricados en presién no-
minal de 16 bar son compatibles con
el resto de las soluciones técnicas
aplicables a la totalidad de la gama
de tuberias.

La necesidad de ampliacién de
gama en soluciones plasticas que
alinen y cumplan en su totalidad con
los requerimientos para la durabili-
dad de una instalacion, es lo que ha
llevado a Molecor a desarrollar una
solucion tecnoldgica para la fabri-
cacion de Tuberias TOM® de PVC-O
hasta diametro 1200 mm.

Las Tuberias TOM® de PVC-O
presentan diversas ventajas en com-
paracién con otros materiales tradi-
cionales entre las que cabe destacar:
su mayor capacidad hidraulica, per-
mitiendo el transporte de mayores
volimenes de agua para un mismo

didmetro; menos perdida carga con
la mejora de costes energéticos; su
mejor comportamiento en el golpe
de ariete debido a su menor cele-
ridad; y su excelente resistencia al
impacto. La tuberia TOM® es la que
proporciona mayor rendimiento de la
instalacion en metros/hora de mon-
taje frente a otras soluciones, debido
a su ligereza y flexibilidad, y a su faci-
lidad de conexion principalmente. La
estanqueidad que aporta al sistema
en la conduccién evita fugas, y por
tanto pérdidas de agua. Las tube-
rias TOM® de PVC-O son, ademas,
un producto garantizado durante 50
anos.

Entre las diferentes ventajas
medioambientales que presenta el
PVC Orientado en todas las fases de
su ciclo de vida estd una mayor efi-
ciencia en cuanto al uso de recursos
naturales. En definitiva, podemos
afirmar que Molecor aplica el ecodi-
sefio para fabricar tuberias y acceso-
rios de PVC Orientado (PVC-O) con
una elevadisima vida util en servicio
de mas de 100 afios, reduciendo el
consumo de recursos naturales, tanto
de materias primas como de energia
durante su fabricacion, gracias al de-

sarrollo de una exclusiva tecnologia
muy eficiente energéticamente vy, por
lo tanto, haciendo de sus tuberias y
de sus accesorios de PVC Orientado
los productos mas competitivos para
el transporte de agua a presién con
el fin de mostrar la mejor alternativa
técnica y econdmica para el disefio de
la red.

www.molecor.com/es

La tuberia TOM®
proporciona mayor
rendimiento de
lainstalacion en
metros/hora de
montaje frente a otras
soluciones por su
ligerezay flexibilidad
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El Foro #Datagri2021 abre
el periodo de preinscripciones

Durante el 25y 26 de
noviembre, mas de 2.000
profesionales agrarios se daran
citaen Lleida para conocer

de primera mano las ultimas
tendenciasy casos de exito en
transformacion digital.

El Foro para el impulso de la
transformacién digital en el sector
agroalimentario (Datagri) ha abierto
el periodo de preinscripciones para
su edicion 2021, que durante el 25
y 26 de noviembre se celebrard en
Lleida. Todos los interesados pue-
den acceder ya al enlace de registro
a través de la web oficial del evento
www.datagri.org.

“Datagri siempre sorprende y este
ano no podia ser menos. Estamos
ante una edicién muy especial: tras
mas de afo y medio de pandemia,
la favorable evolucién de esta nos
permite volver a reunirnos de forma
presencial y recuperar ese contacto
que es vital para compartir cono-
cimientos y experiencias. Nuestras
previsiones apuntan a un nimero de
inscritos superior a los 2.000 profe-
sionales del sector y un niumero de
impactos a través de redes sociales
y medios de comunicacién por enci-
ma de los 5 millones”, ha remarcado
Rosa Gallardo, portavoz del Comité
Organizador de Datagri.

#Datagri2021 serd un evento hi-
brido (presencial y online). El primer

dia, Forum Day, en el Palacio de Con-
gresos de la Llotja, con ponencias de
destacados expertos y casos de éxito
internacionales. En la sesidon plenaria
de la mafiana se analizara el estado de
la transformacion digital en el sector,
para a continuacién examinar el im-
pacto de esta en los modelos de ne-
gocio agroalimentarios. En la sesion
de tarde, el plenario se dividira en dos
sectoriales: una centrada en agricul-
tura (precosecha, poscosecha, soste-
nibilidad) y otra en ganaderia (sanidad
animal, bienestar animal y sostenibili-
dad). Un interesante debate sobre la
democracia del dato, con acreditados
expertos internacionales en China,
Estados Unidos y UE, pondra el bro-
che final a la primera jornada.

El 26 de noviembre tendra lugar
el Farming Day, una jornada de de-
mostraciones en campo en los terre-
nos de la Escuela Técnica Superior de

Ingenieria Agraria de la Universidad
de Lleida y en la Finca de Mollerusa
del IRTA en la que agricultores y ga-
naderos podran conocer de primera
mano una muestra de las multiples
soluciones que ofrece la digitaliza-
cion.

En la presente edicién, el evento
de referencia del sur de Europa so-
bre agrotech cuenta con el apoyo y
patrocinio del Ministerio de Agricul-
tura, Pesca y Alimentacion, Ayunta-
miento de Lleida, Diputacién de Llei-
da, Consejeria de Accion Climatica
de la Generalitat de Catalunya, Foro
Interalimentario, Cajamar, John Dee-
re, BASF, Greenfield, Digitanimal,
UPL y Metos.

#DATAGRI2021 es un evento
organizado por la Coordinadora de
Organizaciones de Agricultores y
Ganaderos (COAG), Cooperativas
Agro-alimentarias de Espaiia, la com-
pafia tecnoldgica Hispatec y la ET-
SIAM de la Universidad de Cérdoba,
gue cuenta con el apoyo del Comité
Local formado por las tres administra-
ciones mencionadas (Ayuntamiento
y Diputacién de Lleida, Consejeria de
Accién Climatica), junto con la Uni-
versidad de Lleida, IRTA, EURECAT,
Federacién de Cooperativas Agrarias
de Catalufa y JARC-COAG.

www.datagri.org
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Case IH anuncia
cambios en su directiva

Case IH ha comunicado que Scott Harris, actual vicepresi-
dente de Norteamérica, se pondra al frente de la marca como
presidente de Case IH a nivel global. Harris sustituye en el
cargo a Brad Crews, que asumira las funciones de presiden-
te de CNH Industrial para Norteamérica. Por su parte, Mirco
Romagnoli se convierte en vicepresidente de Case IHy STEYR
Europa.

Como presidente mundial de Case IH, Harris dirigira la es-
trategia de marca centrando sus esfuerzos en construir una
marca orientada al cliente, y en desarrollar las correspondien-
tes actividades de marketing y comunicacién, la experiencia
digital y la gama de soluciones de Case IH. En este sentido,
coordinara las actividades con los directivos de Case IHy CNH
Industrial en todas las regiones.

Por su parte, Romagnoli impulsara un enfoque de negocio
centrado en el cliente en cualquier actividad del usuario rela-
cionada con la maquinaria, los recambios, el servicio y los ser-
vicios financieros. Como tal, sera responsable de la estrategia
y ejecucion de todas las funciones comerciales, entre ellas, las
operaciones comerciales, el marketing de producto, las ventas
y el marketing de comunicacion.

www.caseih.com

Fabio Garavelli
nuevo director
de ventas para el

sur de Europa en
AGCO/Fendt

Fabio Garavelli se ha convertido en nuevo di-
rector de ventas para el sur de Europa de AGCO/
Fendt. Al asumir este puesto, supervisara toda la
estrategia y operaciones de ventas, asi como de
marketing, relacionadas con la region sur (Italia, Es-
pafa y Portugal).

Fabio Garavelli, de 39 anos, ha crecido en estre-
cho contacto con el mundo agricola desde su infan-
cia, es ingeniero agronomo y ha adquirido una gran
experiencia en el sector de la mecanizacidn agricola.
Durante los ultimos 12 afios ha desempenado varios
cargos en el sector agricola en Italia y Alemania, asi
como de direccién de ventas, marketing y desarrollo
de red con AGCO vy otros fabricantes.

www.fendt.com

Siele

Agromarketing

Compromiso

Confianza

COMUNICACION 2.0

InNnovacion

¢En queé creemos?

En asumir como propias las ideas corporativas de cada uno de nuestros clientes,
para hacer de sus objetivos nuestros objetivos.

Comunicacion Agroalimentaria adaptada a cualquier tamafio de empresa.

www.sieteagroamerketing.com

Teléf:+34 910 710 570 | Mavil: +34 600 774 254 | E-mail: siete@sieteagromarketing.com
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¢COMERCIOAGRARIO.COM

Periodico digital de actualidad politica y
economica del sector agrario internacional

¢COMERCIOAGRARIO.COM

¢COMERCIOAGRARIO.COM

¢COMERCIOAGRARIO.COM

cCOMERCIOAGRARIO.COM

cCOMERCIOAGRARIO.COM

El mundo agro
en tus manos

Siguenos en: g @eComercioAgr @ecomercioagrario

Suscribete a nuestros boletines


http://www.ecomercioagrario.com
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Next Generation:
transformar el sector
agro y reivindicar su
papel estratégico

Banco Sabadell trabaja para acompanar al sector agro
en su transformacién productiva (transicion ecologica)y digital (innovacion y
digitalizacién), ofreciendo todas las facilidades para financiar esta transformacion.

José Antonio Morante. Dj
. Di
Agro de Banco Sabadell e

tor de Segmento

Espaia tiene ante si la oportuni-
dad de impulsar y revitalizar su teji-
do econémico mediante los Fondos
Next Generation EU, que en nuestro
pais serdn canalizados a través del
Plan de Recuperacién, Transforma-
ciéon y Resilienciay contaran con una
dotacién total de 140.000 millones
de euros durante los préximos tres
anos. Estas ayudas van a permitir,
por un lado, reparar los dainos pro-
vocados por la crisis de la covid19,
pero, al mismo tiempo, también su-
ponen el desafio de transformar y
disenar el futuro de algunos de los
sectores clave para nuestra econo-
mia.

Los objetivos de los Fondos Next
Generation EU son cuatro: la tran-
sicion ecoldgica (que supondra el
40% de los fondos), la transforma-
cion digital (30%), la cohesidn social
y territorial y la igualdad. Propdsitos
todos ellos totalmente alineados
con las necesidades del sector agro
espanol. Y es que, a pesar de que los
negocios agrario y agroalimentario
durante la pandemia se han visto
fortalecidos y han sabido reivindicar
su papel estratégico, se enfrentan a
una serie de retos para mejorar su
rentabilidad, su eficiencia y su sos-
tenibilidad.

Para ello es necesario que el sec-
tor evolucione hacia una agricultura
4.0, digital y sostenible, que les per-
mita mejorar la supervisién y gestiéon
de sus cultivos, la optimizacién de
los recursos y el rendimiento de sus
producciones, un mayor aprovecha-
miento de recursos y la reduccién el

impacto medioambiental y asi poder
cumplir con la Agenda 2030 vy los
ODSs.

En este punto, Banco Sabadell ya
estad trabajando para acompaiar al
sector en esta transformacion tan-
to productiva (transicion ecoldgica)
como digital (innovacién y digitaliza-
cion). Dicho de otro modo, el sector
va a poder encontrar en Banco Saba-
dell todas las facilidades para finan-
ciar esta transformacion.

El banco cuenta actualmente con
convenios con distintas empresas
de referencia en los campos del Big
Data vy digitalizacion, y ofrece finan-
ciacién para la transformacién de
producciones tradicionales a ecolé6-
gicas y sostenibles. “Estas empresas
ponen el conocimiento y desde Ban-
co Sabadell aportamos las facilidades
financieras necesarias para que el
sector pueda transformarse sin te-
ner que descapitalizarse, para lo cual
ofrecemos siempre una financiacion
adaptada a las necesidades de nues-
tros clientes”, apunta José Antonio
Morante, director de Segmento Agro
de Banco Sabadell.

Para llevar a cabo esta transfor-
macién del negocio agrario, Banco
Sabadell trabaja estrechamente con
la Administracién Publica, asi como
con empresas privadas de referen-
cia. Estas colaboraciones permiten
dar apoyo a los distintos eslabones
que componen el sector productor
alimentario y el agroalimentario, y es
destinado, mediante la innovacion
digital, a la mejora de la competitivi-

dad y sostenibilidad de las explota-
ciones agricolas y ganaderas. Ejem-
plo de ello es la colaboracién entre
Banco Sabadell y Seresco para lan-
zar la primera plataforma digital de
compraventa de ganado (Vaya Vaca)
o las colaboraciones realizadas para
el desarrollo del portal web de Lorra-
Market. Asimismo, el banco también
pone a disposiciéon de los principales
agentes su plataforma digital para
la celebracion de jornadas técnicas,
formativas o informativas de actua-
lidad.

Oficinas Agro y una unidad
especifica para el sector

Para tal fin, Banco Sabadell cuen-
ta con cerca de 400 oficinas agro
con equipos especializados, ademas
de 13 directores de Negocio Agra-
rio repartidos por todo el territorio.
Ademas, cada uno de estos equipos
cuentan con el apoyo de una unidad
especifica en Servicios Centrales
que da soporte a la red comercial y
se encarga de crear los productos y
servicios concretos necesarios. La
finalidad no es ofrecer soluciones
inteligentes, pensadas desde la espe-
cializacion y la proximidad, a los pro-
fesionales del sector

La unidad Sabadell Negocio
Agrario nace en el ano 2014 y des-
de entonces ha logrado gestionar un
volumen de negocio superior a los
5.400 millones de euros gracias a la
confianza que en él han depositado
mas de 45.000 clientes.

www.bancsabadell.com


https://www.bancsabadell.com/cs/Satellite/SabAtl/Sabadell_Negocio_Agrario/6000019330093/es/

Pulverizadores Fede entra
en el Grupo Kubota

Case IHKubota Holdings Eu-
rope BV, una subsidiaria de Kubo-
ta Corporation que supervisa su
negocio de maquinaria agricola e
industrial en Europa, ha decidido
adquirir el 100% de las acciones
de Pulverizadores Fede, SL, fa-
bricante y distribuidor de imple-
mentos para tractores y convertir
la empresa en una filial en total
propiedad.

Pulverizadores Fede, que opera principalmente en Espana y Portugal, es
un fabricante especializado de implementos de pulverizacién de productos
fitosanitarios denominados “atomizadores” que se utilizan para el control de
plagas y enfermedades (exterminio y proteccion mediante pulverizacién qui-
mica) en el mercado de cultivos especiales.

En Europa, el mercado de cultivos especiales es un sector comercial flo-
reciente que Kubota considera un mercado importante para su negocio de
tractores, con el cual vende tractores estrechos adecuados para trabajar en
cultivos especiales.

www.fedepulverizadores.com

CLAAS actualiza los grandes
mecanismos de corte VARIO
de las cosechadoras

CLAAS ha revisado los grandes
mecanismos de corte VARIO de
10,80 a 13,80 m en cuanto a rendi-
miento, confort de manejo, tiempos
de preparacion y mantenimiento.
Como novedad, se dispone de cuchi-
llas de colza de accionamiento meca-
nico con mayor potencia de corte.

Actualmente CLAAS ofrece para sus cosechadoras los mecanismos de cor-
te VARIO en anchuras de trabajo de 5,0 a 13,80 m. Las tres grandes anchuras
de trabajo, de 10,80 a 13,80 m, recibirdn nuevos equipamientos adicionales
y caracteristicas estandar optimizadas como parte de una actualizacién del
modelo.

A partir del afio 2022, las nuevas cuchillas de colza estaran disponibles
para las VARIO 1080, VARIO 1230 y VARIO 1380. Estas cuentan con accio-
namientos mecanicos con embrague de sobrecarga integrado y un aumento
del 50% de la fuerza de corte. Esto significa que incluso las dreas mas dificiles
en los bordes del campo y las curvas o con el crecimiento de la maleza pesada
puede ser atravesado de forma fiable y sin problemas.

www.claas.es
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JYMPA da

un paso
evolutivo que
dejara huella
en el sector
agricola

JYMPA ha hecho un importante
esfuerzo en I+D+i para desarrollar la
binadora HERBIPRO vy el rodillo TE-
RRALIA. Estas dos nuevas maquinas
responden al desafio de mejora con-
tinua caracteristica de la firma, y mar-
caran una revolucion en los trabajos
agricolas por concepto y por sistema.

La binadora HERBIPRO viene
para cubrir un nuevo hueco de mer-
cado. A diferencia de las maquinas
que tradicionalmente JYMPA ha
desarrollado para cultivos extensi-
vos, HerbiPro es una maquina para
cultivos horticolas intensivos que
permite reducir drasticamente la
aplicacién de herbicidas, de manera
que se trata de un apero ideal para
cultivos organicos y que contribuye
a preservar el medio ambiente. Ade-
mas, es completamente modulable y
se adapta facilmente a la mayoria de
marcos de plantacion horticolas.

Por otra parte, el rodillo TERRA-
LIA viene a complementar la amplia
gama de maquinaria JYMPA para la
preparacién de suelos, con un siste-
ma de trabajo exclusivo donde cada
uno de sus tres cuerpos se adapta al
terreno de forma independiente.

wWwWWw.jympa.com
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Cinco claves

para elegir un

buen tractor

Comprar un tractor es una decision

importante para el agricultor. Segun el

Ministerio de Agricultura, Pescay Alimentacién (MAPA),
en 2020 se invirtieron mas de 620 millones de euros en tractores, lo que supone mas de la mitad de
la inversion total en maquinaria agricola. El MAPA contabilizé hasta 10.597 tractores nuevos, con una
inversion media de unos 60.000 euros por tractor.

Ante tal volumen de inversion,
lo primero que hace un potencial
comprador es buscar y comparar. Su
experiencia y el conocimiento sobre
el sector son fundamentales para va-
lorar la relacion calidad-precio, pero
a menudo hay que mirar mas alla de
las prestaciones del producto, que
sin duda son importantes, pero no
siempre determinantes.

“La potencia, la tecnologia insta-
lada, el motor y el rodado son mo-
tivos de peso que hay que valorar a
la hora de comparar un tractor. No
obstante, no son las definitivas. El
precio o resultado econémico de un
tractor se analiza con los afos, cuan-
do el agricultor es capaz de estudiar
los costes que ha tenido que asumir,
ahi es el momento en el que valora
de verdad la compra que ha hecho”,
asegura Jaime Muguiro, director co-
mercial de John Deere Ibérica.

Un tractor se convierte asi en una
inversién a largo plazo. Considerar
un factor tan importante como el
coste de mantenimiento puede su-
poner una diferencia notable entre
una eleccién u otra. Asi, John Deere
destaca cinco consejos que habitual-
mente se descuidan en la valoracién
de la compra de un tractor:

1. Consumo de combustible: El con-
sumo de combustible representa
cerca del 50% del coste de ope-
racion del tractor. Una diferencia
de solo dos litros la hora se puede
traducir en 2.000 euros al afno. No
te fijes solo en la cifra que propor-
ciona el fabricante, ya que todos
querran presumir de los mejo-

res consumos. Hay otras fuentes
donde consultar los consumos
y que siguen las indicaciones de
la OCDE, como los ensayos de la
DLG alemana, el test de la Uni-
versidad de Lincoln (Nebraska)
o el Cemagref francés. Los datos
pueden variar (segin condiciones
atmosféricas, terrenos, etc.), pero
la comparativa de varias fuentes
te dara pistas fiables sobre el con-
sumo real de tu nuevo tractor.

2. Mantenimiento: El mantenimien-
to supone el 5% del presupuesto
que se destina al tractor durante
su vida util. Por eso hay que tener
muy en cuenta los servicios que
ofrecen las marcas, la disponibi-
lidad de recambios, y especial-
mente el precio de los repuestos.
Para evitar sustos y mantener los
costes de mantenimiento contro-
lados, lo mas recomendable es in-
cluirlos en el contrato de compra
bajo un precio fijo.

3. Tecnologia de agricultura de pre-
cision y automatizacion: El nivel
tecnolégico del tractor es clave
en términos de ahorro y amorti-
zacion de la inversién realizada.
La agricultura de precisiéon pro-
porciona informacién clave para
tomar mejores decisiones en tér-
minos de eficiencia y productivi-
dad. Un buen sistema de guiado,
la automatizacién de giros en ca-
beceros, el control de secciones...
todo esto permite grandes aho-
rros en combustible, pero tam-
bién en semillas, abonos, fitos...
Basar la decision final en cudl es
el tractor mas avanzado en agri-

cultura de precision es una posi-
cion inteligente.

4. Depreciacion: Los tractores, como
sucede con los vehiculos, tienden
a perder valor con el paso del
tiempo. Al igual que en el merca-
do del automovil, la depreciacion
varia notablemente de unas mar-
cas a otras. Se calcula que, tras 7
anos, el valor puede variar mas
de un 30% entre diferentes trac-
tores. Por eso mas alla del precio
de compra, es necesario tener
en cuenta el precio de reventa,
lo que definird el precio real de
amortizacion del tractor. Aunque
algunos parezcan gangas, pueden
pagarse caros cuando toque cam-
biarlos.

5. Servicio postventa: Este es uno
de los criterios mas importantes a
la hora de comprar un tractor, ya
que la calidad del servicio de pos-
venta se disfruta o se padece du-
rante toda su vida util. Un servicio
de posventa deficiente se traduce
en un tractor averiado durante
mas tiempo; y no hay tractor mas
caro que el que estd parado. Un
taller profesional, con buenos re-
cursos técnicos y con mecanicos
formados y certificados te aho-
rrard muchos trastornos.

Un tractor debe ser tu gran alia-
do y companiero en el campo. Es im-
portante sintonizar con la maquina y
sentirse seguro en estos cinco aspec-
tos, porque haran que un producto
pase de ser bueno, a ser excelente

www.deere.es
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Te ofrecemos una amplia gama de soluciones de inversion

En CaixaBank contamos con mas de 3.000 gestores especialistas para
ayudarte a planificar tu futuro. Para ello, te asesoraremos sobre los fondos
de inversion sostenibles que mejor se adapten a tus necesidades.

Acércate a cualquiera de nuestras mas de 1.000 oficinas AgroBank o, si lo
prefieres, solicita nuestros productos a través de CaixaBankNow.

www.CaixaBank.es/agrobank
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