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Makro promueve la agricultura con corazon

Fernando Alcazar es un productor de hortalizas y frutas tnicas en peligro de extincién, que
ahora suspira aliviado, porque el mayorista Makro le ha echado una mano. Podré seguir
cultivando gracias al programa AlmaMakro, que le compra su produccién para garantizar su
futuro.

Fernando sonrie de inmediato cuando se le pregunta sobre el proyecto AlmaMakro. “Es la ilusién
gue cualquier agricultor querria tener. Es como un nifio cuando le das un abrazo”, subraya el
agricultor madrilefio, uno de la docena de los productores agroalimentarios en peligro de extincion
gue el mayorista apoya en un programa de responsabilidad social compartida, “que se preocupa
por ayudar a los pequefios productores de calidad, donde lo importante son ellos, el alma que hay
detras, y poder darles un futuro. Son productos Unicos, que los compras ahora, cuando esta
disponible, o igual no lo tienes en otra ocasion”, describe Beatriz Garcia Cabredo, la directora de
Comunicacion y Sostenibilidad de Makro.
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Fernando Alcazar heredé la huerta de su abuelo a las orillas del rio Tajo, una de las vegas mas
fértiles de la Comunidad de Madrid. “La fresa y el fres6n de Aranjuez, el tomate rosado, el tomate
gordo de Patones, tomates morunos o enanos de Aranjuez, entre otras hortalizas y frutas de
calidad Unica ahora tienen garantizadas su supervivencia gracias a AlmaMakro”, afirma el
agricultor. Este proyecto nacio para recuperar la tradicion de la gastronomia, el sabor y el olor de
los productos espafioles mas autéctonos, mediante el apoyo a pequefios productores locales “sin
los cuales nada de esto seria posible”, sefiala Beatriz Garcia Cabredo.

Para evitar la extincion de sus sabor tanto de suma como de vernacula calidad, Makro se
compromete a adquirir la mayor parte de su produccién y venderla sin obtener beneficio, ademas
de ofrecer apoyo logistico posibilitando que lleguen directamente de la tierra o el mar a las tiendas
Makro. “Las condiciones que nos brinda este mayorista no tiene comparacién con ninguna otra
superficie de distribucion”, asegura Fernando. Tanto como él la lista de agricultores y ganaderos
gue Makro ha seleccionado apoyar a los largo de las zonas rurales de Espafia, se caracterizan por
ser pequefios en produccién, pero grandes en calidad, “una calidad que es recompensada por
este proyecto”, afiade.

Fernando hacia venta directa en la parcela y ahora, puede seguir haciéndola, aunque comercializa
su produccion a través de Makro, hecho que “te da una total garantia y tranquilidad, sabiendo que
todo lo que produces va a estar comercializando”, sostiene. El mayorista le ha apoyado también
en la conservacion de sus frutas y hortalizas, asi como en la lucha fitopatolégica.
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Para estrechar aiin mas el compromiso entre Makro y el productor local, la compafiia proporciona
de forma preferente los productos procedentes de Alma Makro a La Asociacion de Restaurantes y
Tabernas Centenarios de Madrid, que introduciran estos productos en sus cartas segun la
estacionalidad. “Los alimentos tienen que tener sabor, aroma y trasladarnos a la infancia, a los
guisos de toda la vida, a los sabores de siempre”, explica Alfonso Delgado, presidente de la
asociacion.

Alma Makro forma parte del compromiso de la compafiia con las diferentes Comunidades
Auténomas en las que Makro esta presente, fomentando la produccion local de alimentos de la
maxima calidad para apoyar la economia local y la creacion de empleo, asi como ofrecer a sus
clientes un surtido diferenciador de acuerdo siempre con unos parametros de calidad y
sostenibilidad.

3/3


http://www.tcpdf.org

